
ผลิตครีมทาผิว เริ่มต้นอย่างไร? คู่มือสำหรับคนอยากมีแบรนด์
นำเสนอเมื่อ : 31 ก.ค. 2569

ปัจจุบันตลาดความงามเติบโตอย่างต่อเนื่อง
โดยเฉพาะกลุ่มผลิตภัณฑ์ดูแลผิวที่ผู้บริโภคให้ความสำคัญมากขึ้น ทั้งเรื่องการบำรุง ความปลอดภัย
และคุณภาพของผลิตภัณฑ์
ส่งผลให้ธุรกิจสกินแคร์กลายเป็นอีกหนึ่งโอกาสสำหรับผู้ประกอบการที่ต้องการสร้างแบรนด์ความงามเป็นของตัวเอง
การเลือกโรงงานที่มีความเชี่ยวชาญด้านการผลิตจึงเป็นปัจจัยสำคัญที่จะช่วยให้แบรนด์สามารถพัฒนาสินค้าได้อย่าง
มีประสิทธิภาพ

การผลิตครีมทาผิวในปัจจุบันไม่ได้จำกัดเพียงการสร้างผลิตภัณฑ์เพื่อเพิ่มความชุ่มชื้นเท่านั้น
แต่ยังครอบคลุมถึงการดูแลปัญหาผิวที่หลากหลาย เช่น ผิวแห้ง ผิวหมองคล้ำ จุดด่างดำ ผิวบอบบาง
รวมถึงการปกป้องผิวจากมลภาวะและแสงแดด
เจ้าของแบรนด์จึงสามารถพัฒนาผลิตภัณฑ์ให้ตอบโจทย์กลุ่มลูกค้าได้อย่างตรงจุด

ก่อนผลิตครีมทาผิว ต้องเริ่มจากการเข้าใจตลาด
สิ่งแรกที่ไม่ควรมองข้ามคือการศึกษาตลาด เพราะแม้ผลิตภัณฑ์จะมีคุณภาพ



แต่หากไม่ตอบโจทย์ผู้บริโภค ก็อาจทำให้แข่งขันได้ยาก ซึ่งก่อนตัดสินใจผลิตครีมทาผิวควรศึกษาประเด็นต่อไปนี้

ผู้บริโภคกำลังมองหาผลิตภัณฑ์แบบไหน●

ปัญหาผิวที่พบมากที่สุดคืออะไร●

คู่แข่งมีจุดเด่นอะไร●

ตลาดยังขาดผลิตภัณฑ์ประเภทใด●

ราคาที่ผู้บริโภคยอมรับได้อยู่ในช่วงเท่าไร●

การวิเคราะห์ข้อมูลเหล่านี้จะช่วยให้สามารถวางตำแหน่งสินค้าได้ชัดเจน
และลดความเสี่ยงในการพัฒนาผลิตภัณฑ์ที่ไม่ตรงกับความต้องการของตลาด

ทำไมการผลิตครีมทาผิวจึงเป็นโอกาสทางธุรกิจที่น่าสนใจ?
พฤติกรรมของผู้บริโภคยุคใหม่เปลี่ยนแปลงไปอย่างมาก

หลายคนเริ่มมองหาผลิตภัณฑ์ที่เหมาะกับสภาพผิวเฉพาะบุคคลมากขึ้น ไม่ว่าจะเป็นครีมบำรุงผิวสำหรับผิวแห้ง
สูตรลดเลือนความหมองคล้ำ หรือสูตรที่ช่วยเสริมความแข็งแรงให้ผิว

การผลิตครีมทาผิวจึงเป็นหนึ่งในธุรกิจที่สามารถสร้างความแตกต่างได้จากสูตร เนื้อสัมผัส สารสกัด
และแนวคิดของแบรนด์ โดยเจ้าของแบรนด์สามารถเลือกพัฒนาผลิตภัณฑ์ให้มีเอกลักษณ์ เช่น
ครีมเนื้อบางเบาสำหรับใช้ในชีวิตประจำวัน หรือครีมเข้มข้นสำหรับการบำรุงผิวอย่างล้ำลึก

นอกจากนี้การผลิตครีมทาผิวกับโรงงานที่มีทีมวิจัยและพัฒนาสูตร
ยังช่วยให้แบรนด์สามารถออกแบบผลิตภัณฑ์ที่ตอบโจทย์ตลาดได้มากขึ้น ไม่ว่าจะเป็นเรื่องประสิทธิภาพ
ความรู้สึกขณะใช้ หรือภาพลักษณ์ของสินค้า

ขั้นตอนสำคัญก่อนผลิตครีมทาผิว
ก่อนเริ่มพัฒนาผลิตภัณฑ์ เจ้าของแบรนด์ควรวางแนวทางให้ชัดเจน

เพื่อให้สินค้ามีทิศทางที่เหมาะสมและสามารถสื่อสารกับผู้บริโภคได้อย่างมีประสิทธิภาพ

1. กำหนดกลุ่มเป้าหมายของผลิตภัณฑ์

การเริ่มต้นผลิตครีมทาผิวควรศึกษากลุ่มลูกค้า เช่น อายุ ไลฟ์สไตล์ ปัญหาผิว และความต้องการ
เพราะแต่ละกลุ่มมีความสนใจแตกต่างกัน

 ตัวอย่างเช่น

กลุ่มวัยรุ่น อาจสนใจผลิตภัณฑ์ดูแลสิวและควบคุมความมัน●

กลุ่มวัยทำงาน อาจมองหาผลิตภัณฑ์เพิ่มความชุ่มชื้นและลดความเหนื่อยล้าของผิว●

กลุ่มที่มีอายุมากขึ้น อาจเน้นเรื่องริ้วรอยและความกระชับ●

การกำหนดกลุ่มเป้าหมายที่ชัดเจนช่วยให้การผลิตครีมทาผิวมีประสิทธิภาพ
และสามารถวางแผนการตลาดได้ง่ายขึ้น

2. เลือกประเภทของครีมให้เหมาะกับตลาด

ครีมทาผิวมีหลายประเภท โดยแต่ละสูตรถูกออกแบบมาเพื่อดูแลปัญหาผิวแตกต่างกัน เช่น

ครีมบำรุงเพิ่มความชุ่มชื้น●

เป็นผลิตภัณฑ์พื้นฐานที่ได้รับความนิยม เพราะความชุ่มชื้นถือเป็นพื้นฐานสำคัญของสุขภาพผิว
การผลิตครีมทาผิวประเภทนี้มักเน้นส่วนผสมที่ช่วยกักเก็บน้ำและเสริมเกราะป้องกันผิว เช่น Hyaluronic Acid,
Ceramide และสารสกัดจากธรรมชาติ



ผลิตภัณฑ์ประเภทนี้เหมาะสำหรับผู้ที่มีผิวแห้ง ผิวขาดน้ำ หรือผู้ที่ต้องการดูแลผิวให้แข็งแรงในทุกวัน

ครีมบำรุงผิวกระจ่างใส●

อีกหนึ่งกลุ่มผลิตภัณฑ์ที่ได้รับความนิยมคือครีมที่ช่วยดูแลความหมองคล้ำและสีผิวไม่สม่ำเสมอ

การผลิตครีมทาผิวสูตรกระจ่างใสมักเลือกใช้สารสกัดที่ช่วยดูแลเม็ดสี เช่น Vitamin B3, Alpha Arbutin
หรือสารสกัดจากธรรมชาติ เพื่อช่วยให้ผิวดูเรียบเนียนและมีความสดใสมากขึ้น

ครีมสำหรับผิวเป็นสิวง่าย●

ปัญหาสิวเป็นปัญหาที่พบได้ในหลายช่วงวัย ทำให้ผลิตภัณฑ์กลุ่มดูแลผิวเป็นสิวยังคงได้รับความสนใจ
การผลิตครีมทาผิวสำหรับกลุ่มนี้ควรให้ความสำคัญกับความอ่อนโยน ไม่ทำให้ผิวรู้สึกหนักหรือระคายเคือง
พร้อมเลือกส่วนผสมที่ช่วยดูแลความมันและสิ่งตกค้างบนผิว

การเลือกสารสกัดในการผลิตครีมทาผิว
หนึ่งในหัวใจสำคัญของการพัฒนาสกินแคร์ คือการเลือกสารสกัดให้เหมาะสมกับแนวคิดของผลิตภัณฑ์

เพราะสารสกัดแต่ละชนิดมีคุณสมบัติแตกต่างกัน ตัวอย่างสารสกัดที่นิยมใช้ ได้แก่

Hyaluronic Acid●

ช่วยเติมเต็มความชุ่มชื้นและช่วยให้ผิวดูอิ่มน้ำ

Vitamin B3 (Niacinamide)●

เป็นส่วนผสมยอดนิยมที่ใช้ในผลิตภัณฑ์ดูแลผิวหลายประเภท
ทั้งด้านความกระจ่างใสและการดูแลเกราะป้องกันผิว

Centella Asiatica●

สารสกัดจากใบบัวบกที่ได้รับความนิยมในผลิตภัณฑ์ปลอบประโลมผิว

Aloe Vera●

ช่วยเพิ่มความรู้สึกชุ่มชื้นและสบายผิว

การผลิตครีมทาผิวที่เลือกสารสกัดอย่างเหมาะสม จะช่วยสร้างความแตกต่างให้กับแบรนด์
และทำให้ผลิตภัณฑ์มีจุดเด่นที่ชัดเจนมากขึ้น

https://pdl.co.th/product-skincare/


ทำไมต้องเลือกโรงงานผลิตครีมทาผิวที่ได้มาตรฐาน?
คุณภาพของผลิตภัณฑ์มีผลโดยตรงต่อความน่าเชื่อถือของแบรนด์ ดังนั้นก่อนเลือกโรงงานผลิต

ควรพิจารณาหลายปัจจัย เช่น

มีระบบควบคุมคุณภาพ●

มีทีมพัฒนาสูตร●

มีการเลือกวัตถุดิบอย่างเหมาะสม●

สามารถให้คำแนะนำด้านผลิตภัณฑ์ได้●

มีขั้นตอนการผลิตที่ชัดเจน●

โรงงานที่มีมาตรฐานจะช่วยให้การผลิตครีมทาผิวเป็นไปอย่างมีประสิทธิภาพ ลดความเสี่ยง
และช่วยสร้างความมั่นใจให้กับผู้บริโภค

สร้างแบรนด์ให้แตกต่างด้วยการผลิตครีมทาผิวที่มีเอกลักษณ์
ในตลาดสกินแคร์ที่มีการแข่งขันสูง การมีเพียงผลิตภัณฑ์คุณภาพดีอาจยังไม่เพียงพอ

แบรนด์จำเป็นต้องสร้างความแตกต่างเพื่อให้ผู้บริโภคจดจำได้ง่าย ทั้งในด้านสูตร เนื้อสัมผัส ภาพลักษณ์
และแนวคิดของสินค้า
การผลิตครีมทาผิวที่มีเอกลักษณ์จึงเป็นอีกหนึ่งกลยุทธ์ที่ช่วยเพิ่มโอกาสให้แบรนด์โดดเด่นและสร้างความน่าสนใจใน
ตลาดได้มากขึ้น

1. พัฒนาสูตรเฉพาะที่สะท้อนตัวตนของแบรนด์

การมีสูตรที่แตกต่างจากสินค้าทั่วไปช่วยให้แบรนด์สร้างจุดจำง่ายให้กับผู้บริโภค
โดยสามารถเลือกปรับส่วนผสม สารสกัด หรือคุณสมบัติของครีมทาผิวให้เหมาะกับกลุ่มเป้าหมาย เช่น
สูตรเน้นเติมความชุ่มชื้น สูตรดูแลผิวแห้ง หรือสูตรที่ช่วยให้ผิวดูเรียบเนียน



การพัฒนาสูตรเฉพาะยังช่วยให้แบรนด์มีความโดดเด่นและสร้างภาพจำในระยะยาว

2. ออกแบบเนื้อสัมผัสให้ตอบโจทย์ผู้ใช้งาน

เนื้อสัมผัสเป็นหนึ่งในปัจจัยที่ส่งผลต่อประสบการณ์การใช้ครีมทาผิว ไม่ว่าจะเป็นเนื้อครีมบางเบา ซึมไว
ไม่เหนียวเหนอะหนะ หรือเนื้อเข้มข้นสำหรับผิวที่ต้องการการบำรุง การเลือก Texture
ที่เหมาะสมช่วยเพิ่มความประทับใจให้ผู้ใช้ และทำให้ผลิตภัณฑ์มีความแตกต่างจากคู่แข่งในตลาด

3. เลือกกลิ่นและเอกลักษณ์ที่สร้างความจดจำ

กลิ่นของผลิตภัณฑ์สามารถเป็นอีกหนึ่งจุดเด่นที่ทำให้ผู้บริโภคนึกถึงแบรนด์ได้ง่ายขึ้น
แบรนด์สามารถเลือกกลิ่นที่เข้ากับภาพลักษณ์ เช่น กลิ่นสะอาด สดชื่น กลิ่นแนวธรรมชาติ หรือกลิ่นหรูหรา
เพื่อสร้างประสบการณ์ที่แตกต่างและเพิ่มความน่าสนใจให้กับครีมทาผิว

4. สร้างคอนเซปต์สินค้าให้ตรงกับกลุ่มเป้าหมาย

การมีแนวคิดของผลิตภัณฑ์ที่ชัดเจนช่วยให้แบรนด์สื่อสารกับลูกค้าได้ง่ายขึ้น เช่น
แบรนด์ที่เน้นความเป็นธรรมชาติ อาจเลือกใช้สารสกัดจากพืช พร้อมออกแบบภาพลักษณ์ให้ดูอ่อนโยน
ส่วนแบรนด์ที่เน้นนวัตกรรม อาจนำเสนอเทคโนโลยีหรือส่วนผสมใหม่ ๆ
เพื่อสร้างความแตกต่างและเพิ่มความน่าเชื่อถือ

5. ออกแบบบรรจุภัณฑ์ให้สะท้อนภาพลักษณ์แบรนด์

นอกจากคุณภาพของครีมทาผิวแล้ว บรรจุภัณฑ์ก็เป็นสิ่งแรกที่ผู้บริโภคมองเห็น
การออกแบบแพ็กเกจให้มีเอกลักษณ์ ใช้งานสะดวก และสื่อถึงตัวตนของแบรนด์ จะช่วยเพิ่มมูลค่าให้กับสินค้า
ทำให้แบรนด์ดูน่าสนใจและโดดเด่นบนชั้นวางหรือช่องทางออนไลน์ได้มากขึ้น

สรุปส่งท้าย ผลิตครีมทาผิว สร้างโอกาสใหม่ให้ธุรกิจสกินแคร์
การผลิตครีมทาผิวในปัจจุบันไม่ได้เป็นเพียงการสร้างผลิตภัณฑ์สำหรับดูแลผิวเท่านั้น

แต่ยังเป็นโอกาสสำคัญในการสร้างแบรนด์ความงามที่มีเอกลักษณ์และตอบโจทย์ผู้บริโภคยุคใหม่
เจ้าของแบรนด์สามารถพัฒนาสินค้าได้หลากหลายรูปแบบ ไม่ว่าจะเป็นครีมเพิ่มความชุ่มชื้น ครีมกระจ่างใส
ครีมลดเลือนริ้วรอย ผลิตภัณฑ์สำหรับผิวแพ้ง่าย หรือครีมกันแดด

  


