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ปัจจุบันตลาดผลิตภัณฑ์ดูแลผิวยังคงเติบโตอย่างต่อเนื่อง
โดยเฉพาะกลุ่มครีมกันแดดที่กลายเป็นไอเทมสำคัญของผู้บริโภคทุกเพศทุกวัย ส่งผลให้หลายคนสนใจ
สร้างแบรนด์ครีมกันแดด เพื่อก้าวเข้าสู่ธุรกิจความงามที่มีศักยภาพในการเติบโตสูง

อย่างไรก็ตาม
การสร้างแบรนด์ครีมกันแดดให้ประสบความสำเร็จไม่ได้อาศัยเพียงการมีผลิตภัณฑ์ที่ดีเท่านั้น
แต่ยังต้องมีการวางแผนธุรกิจเลือกโรงงานที่ได้มาตรฐาน พัฒนาสูตรที่ตอบโจทย์
และสร้างความแตกต่างให้กับแบรนด์
บทความนี้จะพาคุณไปรู้จักทุกขั้นตอนของการสร้างแบรนด์ครีมกันแดดตั้งแต่เริ่มต้นจนพร้อมวางจำหน่าย

ทำไมการสร้างแบรนด์ครีมกันแดดจึงเป็นโอกาสทางธุรกิจที่น่าสนใจ
การสร้างแบรนด์ครีมกันแดดได้รับความนิยมมากขึ้น

เพราะผู้บริโภคมีพฤติกรรมใช้ครีมกันแดดเป็นประจำทุกวัน ไม่ว่าจะอยู่ในอาคารหรือทำกิจกรรมกลางแจ้ง
ส่งผลให้ความต้องการของตลาดเพิ่มขึ้นอย่างต่อเนื่อง โดยข้อดีของการสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ได้แก่

ตอบโจทย์ไลฟ์สไตล์ของผู้บริโภคยุคใหม่●

ตลาดมีการเติบโตต่อเนื่องทั้งในประเทศและต่างประเทศ●

สามารถพัฒนาสูตรให้แตกต่างจากคู่แข่งได้●

มีโอกาสสร้างลูกค้าประจำจากการใช้งานทุกวัน●

ต่อยอดไปยังกลุ่มผลิตภัณฑ์ดูแลผิวอื่นได้ในอนาคต●

สร้างแบรนด์ครีมกันแดดต้องรู้อะไรก่อนเริ่ม
ก่อนเริ่มสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ควรศึกษาข้อมูลสำคัญเพื่อให้การลงทุนมีประสิทธิภาพมากที่สุด



เข้าใจค่า SPF และ PA●

การสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ควรเลือกค่าการปกป้องที่เหมาะกับกลุ่มเป้าหมาย ทั้งการป้องกันรังสี UVA
และ UVB เพื่อให้ผลิตภัณฑ์ตอบโจทย์การใช้งานจริง

ศึกษากลุ่มเป้าหมาย●

การสร้างแบรนด์ครีมกันแดดที่ประสบความสำเร็จเริ่มต้นจากการเข้าใจลูกค้า เช่น

คนผิวแพ้ง่าย●

คนเป็นสิว●

คนทำงานกลางแจ้ง●

นักท่องเที่ยว●

คนที่แต่งหน้าทุกวัน●

เมื่อรู้ว่ากลุ่มลูกค้าต้องการอะไร ก็จะสามารถพัฒนาผลิตภัณฑ์ได้ตรงใจมากขึ้น

เลือกโรงงานผลิตที่มีมาตรฐาน●

อีกหัวใจสำคัญของการสร้างแบรนด์ครีมกันแดด คือการเลือกโรงงานที่มีมาตรฐาน GMP, ISO
พร้อมทีมวิจัยและพัฒนาที่สามารถให้คำแนะนำเรื่องสูตร ส่วนผสม และการผลิตได้อย่างครบวงจร

สร้างแบรนด์ครีมกันแดดให้แตกต่างได้อย่างไร
การแข่งขันในตลาดค่อนข้างสูง ดังนั้นการสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ควรมีจุดเด่นที่ชัดเจน เช่น

สูตรสำหรับผิวแพ้ง่าย●

สูตรกันน้ำ●

สูตรคุมมัน●

สูตรผสมรองพื้น●

สูตรป้องกัน Blue Light●

สูตร Anti-Pollution●

สูตรจากสารสกัดธรรมชาติ●

การสร้างแบรนด์ครีมกันแดดที่มีเอกลักษณ์ จะช่วยเพิ่มโอกาสให้ผู้บริโภคจดจำแบรนด์ได้ง่ายขึ้น

ครีมกันแดดที่ดีควรมีคุณสมบัติอย่างไร
การสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ควรคำนึงถึงคุณสมบัติที่ผู้บริโภคต้องการ ได้แก่

ป้องกันรังส ีUVA และ UVB●

เนื้อบางเบา●

ไม่เหนียวเหนอะหนะ●

ไม่เป็นคราบ●

เหมาะกับทุกสภาพผิว●

เกลี่ยง่าย●

ไม่อุดตันรูขุมขน●

ใช้ได้ทุกวัน●

คุณสมบัติเหล่านี้ช่วยให้การสร้างแบรนด์ครีมกันแดด มีโอกาสได้รับการตอบรับจากตลาดมากขึ้น



สร้างแบรนด์ครีมกันแดดใช้งบประมาณเท่าไร
งบประมาณในการสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ขึ้นอยู่กับหลายปัจจัย เช่น

จำนวนขั้นต่ำในการผลิต●

ประเภทบรรจุภัณฑ์●

การพัฒนาสูตรใหม่●

การออกแบบแบรนด์●

การตลาด●

การโฆษณา●

ผู้ประกอบการควรเตรียมงบประมาณทั้งด้านการผลิตและการทำตลาด
เพื่อให้การสร้างแบรนด์ครีมกันแดด เดินหน้าได้อย่างต่อเนื่อง

เคล็ดลับสร้างแบรนด์ครีมกันแดดให้ประสบความสำเร็จ
หากต้องการสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ให้แข่งขันในตลาดได้ ควรให้ความสำคัญกับเรื่องต่อไปนี้

1.ศึกษาตลาดอยู่เสมอ
การติดตามเทรนด์จะช่วยให้การสร้างแบรนด์ครีมกันแดด

พัฒนาสินค้าได้ตรงกับความต้องการของผู้บริโภค

2.พัฒนาสูตรอย่างต่อเนื่อง
การสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ที่ดีไม่ควรหยุดพัฒนา

เพราะความต้องการของตลาดเปลี่ยนแปลงตลอดเวลา

3.มีจุดขายชัดเจน
การสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ที่มีเอกลักษณ์ เช่น สูตร Vegan สูตร Clean Beauty

หรือสูตรสำหรับผิวแพ้ง่าย จะช่วยเพิ่มความน่าสนใจ

4.สร้างความน่าเชื่อถือ
การเลือกโรงงานที่ได้มาตรฐาน พร้อมแสดงข้อมูลส่วนผสมอย่างโปร่งใส

จะช่วยให้การสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ได้รับความไว้วางใจจากลูกค้า

5.ทำการตลาดอย่างสม่ำเสมอ
การสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ควรใช้ทั้งช่องทางออนไลน์และออฟไลน์

พร้อมสร้างคอนเทนต์ที่ให้ความรู้ควบคู่กับการขายสินค้า

สร้างแบรนด์ครีมกันแดดเหมาะกับใครบ้าง?
หลายคนอาจคิดว่าการสร้างแบรนด์เครื่องสำอางเป็นเรื่องของบริษัทขนาดใหญ่เท่านั้น

แต่ความจริงแล้วการสร้างแบรนด์ครีมกันแดด
สามารถเริ่มต้นได้ทั้งผู้ประกอบการมือใหม่และผู้ที่ต้องการต่อยอดธุรกิจเดิม หากเลือกโรงงานที่มีบริการครบวงจร
ก็สามารถเริ่มต้นได้ง่ายโดยไม่จำเป็นต้องมีประสบการณ์มาก่อน

ผู้ประกอบการมือใหม่●



หากคุณกำลังมองหาธุรกิจที่มีโอกาสเติบโต การสร้างแบรนด์ครีมกันแดด
ถือเป็นหนึ่งในตัวเลือกที่น่าสนใจ เพราะครีมกันแดดเป็นสินค้าที่ผู้บริโภคใช้เป็นประจำทุกวัน
ทำให้มีโอกาสสร้างยอดขายได้อย่างต่อเนื่อง

คลินิกความงามและสปา●

การสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ช่วยเพิ่มความน่าเชื่อถือให้กับธุรกิจ
พร้อมต่อยอดผลิตภัณฑ์ภายใต้แบรนด์ของตัวเอง เพื่อสร้างรายได้และเพิ่มความภักดีของลูกค้า

อินฟลูเอนเซอร์และครีเอเตอร์●

ปัจจุบันอินฟลูเอนเซอร์หลายคนเลือกสร้างแบรนด์ครีมกันแดด
เพราะสามารถต่อยอดฐานผู้ติดตามให้กลายเป็นลูกค้า พร้อมสร้างแบรนด์ที่สะท้อนตัวตนได้อย่างชัดเจน

ร้านค้าออนไลน์●

ผู้ที่จำหน่ายเครื่องสำอางอยู่แล้ว สามารถสร้างแบรนด์ครีมกันแดด
เพื่อเพิ่มกำไรจากการมีแบรนด์ของตัวเอง และลดการแข่งขันด้านราคา

สร้างแบรนด์ครีมกันแดดเลือกสูตรมาตรฐานหรือพัฒนาสูตรใหม่ดี?
การเลือกสูตรถือเป็นหัวใจสำคัญของการสร้างแบรนด์ครีมกันแดด

เพราะส่งผลต่อภาพลักษณ์ของแบรนด์และความพึงพอใจของผู้บริโภคในระยะยาว

1.สูตรมาตรฐาน
เหมาะสำหรับผู้ที่ต้องการสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ด้วยงบประมาณเริ่มต้นไม่สูง

สามารถเริ่มผลิตได้รวดเร็วและลดระยะเวลาในการพัฒนาสินค้า

2.สูตร Exclusive
เป็นสูตรที่มีการปรับปรุงจากสูตรพื้นฐาน เพิ่มสารสกัดหรือคุณสมบัติบางอย่าง

เพื่อให้การสร้างแบรนด์ครีมกันแดด มีความแตกต่างจากสินค้าในตลาด

3.สูตรใหม่เฉพาะแบรนด์
เหมาะสำหรับผู้ที่ต้องการสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ให้มีเอกลักษณ์เฉพาะตัว โดยทีม R&D

จะร่วมพัฒนาสูตรให้ตรงกับคอนเซ็ปต์ของแบรนด์

สร้างแบรนด์ครีมกันแดดเลือกบรรจุภัณฑ์อย่างไร?
นอกจากคุณภาพของสินค้าแล้ว บรรจุภัณฑ์ยังเป็นอีกปัจจัยที่ช่วยให้สร้างแบรนด์ครีมกันแดด

ดูโดดเด่นและน่าซื้อ

หลอดบีบ●

ใช้งานง่าย พกพาสะดวก เหมาะกับครีมกันแดดที่ใช้ในชีวิตประจำวัน

ขวดปั๊ม●

เพิ่มความพรีเมียมให้กับการสร้างแบรนด์ครีมกันแดด พร้อมช่วยควบคุมปริมาณการใช้งานได้ดี

Airless Pump●



ช่วยลดการสัมผัสอากาศ ทำให้เนื้อผลิตภัณฑ์คงคุณภาพได้นาน เหมาะสำหรับแบรนด์ระดับพรีเมียม

ซองพกพา●

เหมาะกับการแจกทดลองหรือจำหน่ายแบบขนาดเล็ก ช่วยให้ผู้บริโภคทดลองใช้ก่อนตัดสินใจซื้อ

สร้างแบรนด์ครีมกันแดดให้ขายดีต้องมีอะไรบ้าง?
การสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ให้ประสบความสำเร็จไม่ได้ขึ้นอยู่กับคุณภาพสินค้าเพียงอย่างเดียว

แต่ยังต้องมีองค์ประกอบอื่นร่วมด้วย

จุดขายที่ชัดเจน●

ควรมีจุดเด่น เช่น สูตรสำหรับผิวแพ้ง่าย สูตรกันน้ำ สูตรคุมมัน หรือสูตรป้องกัน Blue Light
เพื่อให้ลูกค้าจดจำแบรนด์ได้ง่าย

ภาพลักษณ์แบรนด์●

การออกแบบโลโก้ สี และแพ็กเกจจิ้งที่สอดคล้องกับกลุ่มเป้าหมาย
จะช่วยให้การสร้างแบรนด์ครีมกันแดด ดูน่าเชื่อถือมากขึ้น

รีวิวจากผู้ใช้จริง●

รีวิวช่วยสร้างความมั่นใจให้ลูกค้า และเป็นปัจจัยสำคัญที่ทำให้การตัดสินใจซื้อเกิดขึ้นได้ง่ายขึ้น

การตลาดออนไลน์●

ควรทำคอนเทนต์ให้ความรู้เกี่ยวกับการดูแลผิวและการใช้ครีมกันแดด พร้อมโปรโมตผ่าน Facebook,
TikTok, Instagram และเว็บไซต์ เพื่อเพิ่มการรับรู้ของแบรนด์

สร้างแบรนด์ครีมกันแดดควรหลีกเลี่ยงข้อผิดพลาดอะไร?
แม้ว่าการสร้างแบรนด์ครีมกันแดด จะเป็นธุรกิจที่น่าสนใจ

แต่ก็มีข้อผิดพลาดที่ผู้ประกอบการควรหลีกเลี่ยง

เลือกโรงงานจากราคาถูกเพียงอย่างเดียว●

ไม่ศึกษาคู่แข่งและกลุ่มเป้าหมาย●

ไม่มีจุดขายที่แตกต่าง●

ตั้งราคาสินค้าไม่เหมาะสม●

ไม่วางแผนการตลาด●

ไม่พัฒนาผลิตภัณฑ์ตามเทรนด์●

ละเลยการสร้างภาพลักษณ์แบรนด์●

การหลีกเลี่ยงข้อผิดพลาดเหล่านี้ จะช่วยให้การสร้างแบรนด์ครีมกันแดด
มีโอกาสประสบความสำเร็จมากขึ้น

https://pdl.co.th/reasons-for-creating-a-sunscreen-brand/

